
Отже, перший етап переддоговірних відносин – з’ясувати потреби та вимоги клієнта
у страхуванні. Що далі? 

Після цього з метою прийняття клієнтом усвідомленого рішення про укладення
договору страхування страховик (страховий посередник) зобов’язаний забезпечити
клієнта доступною та вичерпною інформацією про страховий продукт.

Інформація про страховий продукт, що пропонується, надаватиметься до укладення
договору страхування, з урахуванням специфіки страхового продукту та потреб
клієнта. Форма та вимоги будуть визначено Регулятором.

Для зручності клієнтів інформацію про стандартний страховий продукт
надаватиметься у вигляді уніфікованого (стандартизованого) документа, що містить
загальну інформацію про такий продукт. Це буде інформаційним документом про
стандартний страховий продукт, і інформація там буде стислою, у чіткій і доступній
клієнту формі, та надаватиметься безоплатно. Інформаційний документ про
стандартний страховий продукт існуватиме окремо щодо кожного страхового
продукту, що  пропонуються більшістю страховиків, та розміщуватиметься на веб-
сайтах страховиків.

Статтею 86 нового Закону України “Про страхування”.

Клієнт до укладення договору страхування  володітиме інформацією про страховий 
продукт у доступній зрозумілій формі. 
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  ІНФОРМАЦІЯ ПРО СТРАХОВИЙ ПРОДУКТІНФОРМАЦІЯ ПРО СТРАХОВИЙ ПРОДУКТЕТАП

      
 

   контекст з 01 січня 2024 року починає діяти новий Закон України “Про 

страхування”

   кого стосується споживачів страхування - фізичних осіб, які звернулися за отриманням 

страхової послуги для задоволення особистих потреб

ЯК ЦЕ ВІДБУВАТИМЕТЬСЯ? 

ЧИМ ПЕРЕДБАЧЕНО?

ЩО В РЕЗУЛЬТАТІ? 


